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ABSTRAK  

ERNI RAHMAWATI. Edukasi Perhitungan Harga Pokok Penjualan (HPP) dan 

Penentuan Harga Jual pada UMKM Penjual Celengan. Dibimbing oleh RINI 

RATNANINGSIH. 

Perhitungan Harga Pokok Penjualan (HPP) yang tepat merupakan faktor penting 

untuk UMKM bisa menetapkan harga jual yang sesuai. Tujuan penelitian ini untuk 

mengedukasi perhitungan Harga Pokok Penjualan (HPP) dalam menetapkan harga 

jual pada UMKM celengan. Metode analisis yang data yang digunakan adalah 

penelitian kualitatif deskriptif yaitu dengan pendekatan deskriptif. Hasil penelitian 

menunjukan bahwa perhitungan harga pokok penjualan pada UMKM celengan 

menggunakan microsoft excel sebagai cara untuk mempermudah penjual celengan 

melakukan perhitungan tersebut. Penentuan harga jual pada UMKM celengan ini 

menggunakan metode mark up. Persentase ini mempunyai dua komponen yaitu 

bagian untuk menutup biaya-biaya operasional dan bagian menentukan laba yang 

diinginkan. 

Kata kunci : HPP, harga jual, metode full costing 

 

ABSTRACT 

ERNI RAHMAWATI. Education on Cost of Goods Sold (COGS) Calculation and 

Price Determination for UMKMs Selling Piggy Banks. Supervised by RINI 

RATNANINGSIH. 

Accurate calculation of Cost of Goods Sold (COGS) is crucial for SMEs to 

determine appropriate selling prices. The objective of this study is to educate on the 

calculation of COGS in setting selling prices for piggy bank SMEs. The analytical 

method used in this research is descriptive qualitative research with a descriptive 

approach. The research findings indicate that the calculation of cost of goods sold 

in piggy bank SMEs uses Microsoft Excel to facilitate sellers in performing these 

calculations. The determination of selling prices in these piggy bank SMEs uses the 

markup method. This percentage consists of two components: covering operational 

costs and determining desired profit. 

Keywords: COGS, selling price, full costing method  
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