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ABSTRAK

Kultur Jaringaﬁ Tanaman skala rumah tangga adalah suatu teknik perbanyakan
tanaman masal yang dilakukan secara sederhana dengan mengisolasi jaringan tanaman
yang selanjutnya di multlpllkas; hingga menjadi tanaman utuh. Prinsip sederhana yang
dilakukan adalah dari segi skala usaha yang kecil (1000 botol), penggunaan media
alternatif dan substitusi peralatan yang sederhana. Peluang usaha ini sangat besar
mengingat pertanian merupakan hal yang potensial di negara Indonesia. Selain itu isu
global worming menyebabkan umbuh-tumbuhan merupakan salah $atu komponen yang

|
sangat dipertimbangkan kelestariannya.

Hal utama dalam menJ

alankan usaha yaitu perencanaan pembangunan sistem.

Sistem usaha yang dibangun mehputl p[‘OdukSl pemasaran keuangan dan rencana

pengembarigan usaha. Program

kesempatan Great Biotech C

yang berlangsung selama empat bulan telah memberi

rporation mengembangkan sistem hingga 40% sudah

terbentuk. 60% nya lagi dmukl eratkan kepada produsi dan kerjasama dengan pihak yang

terkait dengan usaha.

Perencanaan perkembiin

gan ke depan usaha ini tidak hanya sebagai penyedia

bibit tetapi juga mengambil peluan
jaringan dan diversivikasi produk (p

itu perlu dukungan yang kuat dari r

g lain yang bisa diusahakan seperti pelatihan kultur
lantarium, terrarium in vitro, soufenir planlet). Hal

elasi terkait seperti Indoflower Nursery dan Esha

Flora.

Kata Kunci: kultur jaringan, skala rumah tangga, bibit, tanaman hias
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KATA 'PENGANTAR

Puji Syukur ke hadirat Tuhan yang Maha Kuasa atas karuniaNya sehmg za penulis

'dapat menyelesaikan laporan akhir Program Kreatifitas Maha..ls“a bidang

Kewirausahaan (PKMK) ini. Program yang dladakan oleh DIKTI ini sangat )ermanfaat
untuk mengasah jiwa kewirausahaan mahasiswa sehingga dapat memotl vasi untuk
menjadi para entrepreneur muda Indonesia. :

Mahasiswa adalah generasi muda ‘berintelektual dan bermental yang ak(m menjadi
generasi penerus bangsa. Oleh karena itu dibutuhkan pembekalan yang cukup mata.ng
supaya siap terjun di dunia kerja dan masyarakat umum pada saat lulus nantinya. PKMK
merupakan salah satu wadah sebagai tempat pembelajaran untuk hal tersebut. -

Topik yang diambil untuk PKMK: kali ini adalah tentang kultur Jarmgan Kultur
jaringan memiliki prospek yang cerah untuk masa depan bangsa. Apalagn dengan . adanya
global warming yang menyebabkan suhu bertambah panas maka kebutuhalil akan
tanaman sémakin memngkat sehingga mendorong peningkatan kebutuhan blbt juga.
Bibit kultur jaringan mem1hk1 banyak keunggulan sehingga lebih disukai olu ch para
konsumen
‘ Penulis tak lupa mcngucapka.n terima ka51h yang sebesar-besamya kepada semua
pihak yang telah membantu terselenggaranya kegiatan PKMK ini. Penulis juga m:mohon
maaf apabila masih tefdapat banyak kesalahan dan kekurangan, dengan-senang hati
penulis menerima saran.dan kritik untuk perbaikan ke depan. Akhir kata sem()gaf laporan

akhir ini dapat bermanfaat buat kita semua.

1

" Bogor, 4 Juli 2008

Penulis
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B. LATAR BELAKANG. .. . .

A. JUDUL PROGRAM

Meraih Peluang Bisnis dan Kultur Jaringan Tanaman Hias Skala Rumah

Tangza

Bibit merupakan input dan usaha pertanian yang sangat 'pen'ting. Tanpa bibit

maka tidak ada tanaman yang akan diusahakan untuk menghasilkan produksi.

'Kualit_,as bibit dan jumlah bibit yang teisedia sangat berpengaruh bagi suatu

agribisnis. Kebutuhan bibit dalam jumlah' besar di Indonesia semakin meningkat
pada saat sekarang ini karena 'keburuhan akan produk pertanian 'semakin
meninngaI seiring‘;)ertambahan'jumlah penduduk. :

Pemenuhan bibit yang berkualitas dapat‘“dicapaj dalam jumlah besar dan
waktu singkat dengan cara teknik kultur jaringan tanaman. Kultur jaringan adalah
metode pengisolasian bagian tanaman untuk ditumbuhkan dalam lingkungan
aseptik sehingga dapat memperbanyak diri dan beregenerasi menjadi tanaman
yang utuh.

Dibandingkan bibit hasil perbanyakan secara konvensional bibit hasil kultur

- jaringan lebih berkualitas karena bebas dari penyakit (steril). Lalu dengan teknik

kultur jaringan, tanaman dapat dikendalikan sifat genetisnya se_h'ingga dapat
dihasitkan tanaman yang seragam maupun bervariasi. Berdasarkan hal tersebut,
teknik perbanyakan ini sangat mendukung dalam perbanyakan bibit tanaman hias.

Sifat yang unik, eksotis, indah. dan langka yang terdapat pada bibit tanaman hias

““dengan singkat waktu' dapat dihasilkan dalam jumlah yang banyak. Kemudian

dengan kultur jaringan ini dapat dihasilkan variasi-vanasi tanaman hias baru
dengan membuat variasi somaklonal. :

Di sisi lain, permintaan dan usaha-usaha produksi tanaman hias akan bibit
tanaman di saat hari-hari besar menga]anii peningkatan sehingga bibit hasil kultur
jaringan ini memudahkan dalam pengelolaan produksi tanaman. '

Teknik perbanyakan massal secara in vitro atau kultur jaringan tanaman

dapat dilakukan tidak hanya dalam skala besar tetapi dapat juga dihasilkan dalam

t
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slaka rumah tangga. Modal yang dibutuhkan pada skala rumah tangga tidak
terlalu besar tetapi dapai memenuhi kebutuhan bahan serta proses pelaksanaan
kultur jaringan. Bzhan dan alat semula membutuhkan btaya yang besar dapat
digant dengan bahan dan alat yang lebih terjangkau. Hal ini dapat dilakukan jika
prinsip-prinsip. dalam kulturjaringan sudah dipahami-dengan perkembangannya.

Peningkatan mutu bibit dalam usaha agnbisnis- akan mempengarﬁhi hasil
produksi kedepannya. Hasil produksi yang dicapai dapat meningkat jika bibit
yang diguriakan berkualitas. Adanya teknik kultuir jaringan tanaman skala rumah
tangga diharapkan dapat menopang perminiaan akan bibit yang berkualitas dan
mendukungjuna perkembangan kultur jaiingan tanaman di Indonesia.

Sesual dengan visl perusahaan yaitu membangun perusahaan yang dapat
menghijaukan dunia maka perusahaan ini akan mengarahkan kepada kesuksesan

dalam menghasilkan bibit berkualitas tinggi dan pemasaran yang;luas.

. PERUMUSAN MASALAH

Masalah yang melatar belakangi program ini adalah:

p—

. Peluang bisnis adalah suatu kesempatan berbisnis yang mun;tkin dap at dicapai

jika ada usaha untuk meraihnya.

™~

Kultur jaringan tanaman adalah teknik perbanyakan tanam'an yang memiliki
banyak keunggulan tetapi membutuhkan pengetahuan dian keahlian yang
cukup. Hal ini dapat menjadi salah satu solust untuk peningkatan hasil
pertanian.

3. Skala rumah tangga--merupakan skala usaha yang dapat Afdilakukan .dengan
modal minimum atau mudah dijangkau oleh masyarakat. Skala usaha ini dapat

mendukung berkembangnya perbanyakan kultur jaringan di Indonesia.




TUJUAN PROGRAM

n  Sarana bagi mahasiswa untuk menerapkan/ mengaplikasikan usaha mandin

»  Menzambah / membuka peluang menjadi Job Creator .

s Membangun jiwa kewirausahaan das melatih manajemen analisis

= Meningkatkan pengetahuan serta.sebagai wujud nyata pengaplikasian 1lmu
yang telah didapat

=  Membangun jejaring usaha

E. LUARAN YANG DIHARAPKAN
= Pengalaman kewirausahaan bagi mﬁh_asiswa
= Te‘.rbanguhnyajejaring,! net workn'ng
= Planlet tanaman hias -

. Laﬁangan kena baru

F. KEGUNAAN PROGRAM
=  M:nguatkan pengalaman dan jiwa enferpreneur

P » M:mbangun jejaring usaha

G. METODE PELAKSANAAN PROGRAM

1. Manajemen organisasi

Niama kelompok / perusahaan
P{ mpinan

~ Alamat dan sekretariat

1

- Great Horti Corporation
: Putri Jasan Dona

. Jalan Babakan Lio Né. 5 Darmaga Bogor

1P 08889616147 / 08128401277

[ Pimpinan usaha
(Putri Jasari Dona)

N

| ] ]
1 Produksi Perencanaan & Keuangan Pemasaran.
(Ind th Pratiwi) Pengembangan (Silvya indah) {Lenny
. n (Ibnu Habibi} | Siahaan}
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i
i
{
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: Jabatan Uraian Tugas
Pimpinan usaha Bertanggung jawab atas seluruh
{(Putri Jasarn Dona}. ~ kegiatan perusahaan manajemen

anggota perusahaan dengan bak, serta
5 : P inembuat keputusan secara mus;, swarah
| Produksi : Menpersiapkan alat dan bahan,

(Indah Pratiwi) mengontrol jalannya produksi:dan’

: : berusaha mencapai target produksi
Perencanaan.dan "Mencari literatur, konsultasi ke dosen
Pengembangan dan badan penelman tentang cara
{Tbnu Habibi Rahman) perbanyakan dan memodifikasi alat dan

bahan yang lebih murah
Keuangan . | Mencatat dan mengarsipkan
(Silvya Indah Bunga) keseluruhan administrasi serta

bertanggung jawab terhadap

. _ penge!olaan keuangan perusahaan

Pemasaran ‘| Mencari konsumen yang memeriukan
(Lenny Siahaan) | bibit kultur jaringan, bertanggungjawab

! - atas pengiriman barang dan perusahaan

l ke konsumen

2. Kematan persiapan

Kegiatan persiapan yang akan dilaksanakan yaitu penyusunan proposal

survei peralatan meliput: pendataan harga barang bahan dan alat laboratorium,
survei pasar meliputi pencarian pihak-pihak yang dapat bekega sama dalam
bisnis kultur jaringan, perencanaan melipuh menetapkan target dan agenda
kena, pembuatan arsip meliputi pengumpulan literatur kultur Janngan
ianaman. Kegiatan-kegiatan tersebut dilaksanakan sebagai persiapan sebelum -
melakukan proses produksi yang sebenamya. P’el.aksanaa.n kegiatan persiapan
_tersebut memerlukan waktu sekitar dua bulan 'é_i_éngan perincian jadwal dan

biaya tertera pada tabel di bawah:
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“Tabel 2. Jadwal Rencana dan Kegiatan Persiapan

Jadwal pelaksanaan l Biaya —l
No Jenis Kegiatan (minggu) v (Rp)
o Tt Al 6T R .
t  { Perbuatan r"opos"‘ AT L1 30060
2 | Survei peralatan Vi - 15.000
3 | Survei pasar VvV 20.000
4 | Perencanaaan MEIE . 20.000
5 | Pembuatan arsip S EIRIEIRARAE 15.000
' 100.000

. Analisis Pasar

a. Kebutuhan bibit saat in1 dan yang akan datang

. Kebutuhan bibit dkan semakin menmgl\at se,nng dengan melesatmya
perkembangan_agribisnis tanaman hias Indonesia. Para pelaku agribisnis
akan mencari input yang berkualitas sehingga mendukung hasil
produksinya. '
Persaingan usaha

Laboratorium kultur jaringan di Indonesia masih belum banyak dan
umumnya yang memiliki {aboratorium adalah agroindustn besar. Namun
belakangan ini laboratorium kultur jaringan dalam skala rumah tangga
juga sudah mulai tumbuh sehingga persaingan bisa saja terjadi.
Segmentasi pasar ‘ ' '

Produksi yang dihasilkan ada 2 macam yaitu produk siap jual dan

- produk yang schelumnva sudah dipesan terlebih dahuln oleh konsumen.

Selanjutnya produk akan diberikan langsung kepada konsumen melalui

transportasi angkut barang yang memadai.

Aspek usaha

L)

Anggota Tim dan Tanggungjawab
Program akan dilaksanakan oleh tim yang terdin dan seorang ketua

dan empat anggota dengan tanggungjawab masing-masing.
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b. Keunggulan Produk
Perbanyakan secara kultur jaringan memiliki banyak keunggulan yaitu
tanaman seragam, bebas penyakit, dapat memproduksi cepat tanaman yang sulit
diperbanyak, preservasi ‘aiau penyimpanan ‘tanaman langka, pembuatan sintetic

seed dan dapat mempercepat proses pemuliaan.

c¢. Manajemen Usaha
Manajemen usaha yang telah dirancang agar sistem produksi dan
pemasaran dapat terbentuk yaitu adanya tahap-tahap ya.ﬁg tepat untuk memulai
kerjasama dengan pihak pelanggan. Tahap awal yaitu pemesanan produk oleh
: pelanggan, dapat melalui emaill, telepon .dan__ surat - atau  secara ‘tangsung.
_'}Perancangan produksi yaitu merancang proses 'produksi -ke depan agar didapat
hasil yang Optim'él. Kesepakatan rancangan produksi yang selanjutnya akan
ditakukan verjanjian di kedua belah pihak. Setelah proses produksi dilakukan
; hingga berhasil diperbanyak satu kali subkultur dilakukan pembéyaran awal
sesnal perjanjian. Kemudian hingga produk seigsai pihak pelanggan wajib

mengambil pesanannya dan di bayar sesuai kesepakatan.

Pemasaran yang baru dilakukan adatah door to door di wilay.ah Bogor dan
Jakarta. Cara seperti ini lebih berpeluang mendapaikan pelanggan karena pihak

produsen lebih leluasa untuk memperkenalkan usahanya sehingga timbul

|
f{. Manajemen Pemasaran
|

|

|

[ -

!

kepercayaan dari pihak pelanggan.
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f.

Rencana lanjutan

e Bergabung dengan Indoflower sebagai Labotratorium Enterpreneurship
dengan model laboratorium skala rumah tangga sederhana

> Pencarian generasi penequs Great Biotech :

« Sistem kerja selanjumya begerak pada bidang perbanyakan, pelanhan dan seni
kultur jaringan

e Strategi bisnis produksi dilakukan berdasarkan pesanan yang didapat dari

kegiatan-kegiatan pertanian, intemet, dan word to m'ou.th

Kendala yang Dihadapi dan Solusi yang Telah Diupayakan

Usaha kultur Janngan merupakan usaha yang membutuhkan waktu yang__
panjang dalam proses -produksinya yaitu 6-18 bulan. Pada usaha skala rumah -
tangga produksi tidak dalam jumlah besar sehingga untuk mengimbanginya harus

memproduksi tanaman yang bemilai ekonomi tinggi seperti tanaman hias eksotis.

- Selain itu masalah yang terjadi di lapang adalah rancangan produksi yang belum

jelas. Teknik mengkulturkan jaringan tanaman merupakan teknik yang
membutuhkan ilmu dan pengalaman yang banyak, kurangnya ilmu dalam
produksi akan menghilangkan kepercayaan belanggan. Untuk menjaga

kepercayaan tersebut, sebelum melakukan produksi pelanggan akan dijelaskan

rancangan produksi yang akan diaplikasikan selama proses produksi. Rancangan

produksi_berbeda-beda menurut jenis tanaman, asal eksplan yang digﬁnakan, dan
jumlah tanaman yang akan diproduksi. ' : '

Pemasaran usaha ini masih dalam lingkup wilayah Bogor dikarenakan
tanaman yang akan dikulturkan akan sulit dijangkau bila tempat terlalu jauh dan
hasil produksi jika terlalu lama dalam pendistribusian dikawatirkan akah rusak.
Optimalnya dalam pemasaran adalah dapat menjad: pemasok tetap suatu nursery
atau perusahaan yang kebutuhan bibit kutur jaringannya dalam jumlah besar.
Sebagai contoh Suska Nursery membutuhkan bibit kultur jaringan yang'selama

ini masih impor dari Malaysia dan Cina menghabisléém dana 30 juta per bulan.
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Lokast produksi
» Jalan Babakan Lio No. 5 : kantor manajemen, keuangan, dan lokasi
penopang produkst

s Laboratorium Bioteknologl : lokas: produks: uiama
Pemnasaran

Pemasaran dapat berjilan dengan cara bekerjasama ‘dengan pihak
tertentu yang selanjutnya akan berbagi profit dan _pemasaran sendin
melalui 2 macam produk yang ditawarkan. Beberapa strateg pemasaran
yang dilakukan meliputi: ' .
» Strategi pemasaran jangka pendek dilakukan dengar. metede pencarian

: pelanggan sec;ara door to door.

. Strategi menengah : pembuatan iklan dan pamflet
= Strategi jangka panjang : pembuatan website

Pada aspek pemasaran ini jika terdapat kelebihan hasil produksi maka
perusahaan akan menghancurkan produk tersebut kecuali ada izin dani
konsumen tidak perlu- dihancurkan. Kepercayaan konsumen merupakan

hal yang harus dijaga agar bisnis tetap berjalan dengan lancar.

H. JADWAL KEGIATAN PROGRAM

Kegiatan yang akan dilaksanakan selama enam bulan adalah sébagaj

berikut:

Tabel 3. Jadwal Kegiatan Program - |

o Jangka waktu (bulan)
No Kegiatan ] 2 3 ) 3 3
1 | Persiapan bahan dan alat v
2 Pencanan konsumen v
3 Sterilisasi dan penanaman eksplan N
4 [ Subkultur dan inkubasi v N [V A
5 | Transaksi pembayaran ¥2 harga v




1. RENCANA KEUANGAN DAN PEMBIAYAAN

Berikut ini adalah analisis usaha selama 6 bulan untuk 800 boto!

Tabel 4. Analisis Ekonomi Usaha
i

Pengeluaran

No | Rincian Satuan | Jumlah | Harga (Rp) | Nila (Rp)
1. | Biaya Tetap
1. Sewa laboratorium bulan 6 100.000 600.000
2. Te,naga-kelja tanam bulan 4 50.000 1  200.000
3. Tenaga kebersihan bulan | 6 50000 | 300.000
2 | Biaya Operasional :
1. Botol :
~Botol kultur kecil buah | 500 800 | 400000
- Botol saos " buah 300 1.000 300.000
- Botol selai " buah 150 2.000 300.000
2. Medta _
_Media dasar MS liter | 20 50.000 | 1.000.000
. -ZPT paket’ 1 750.000 750.000
‘! - Bahan pemadat bungkus 20 1.750 35.000
- Gula kg 1 8.000 __," 8.000
- Hara organik paket 1 75.000 75.000
- Fungisida dan bakterisida | bungkus 1 50.000 50.000
- A—quades‘ hiter 100 1.000 - 10@.000
- Spiritus liter 3 17.000 5t .600
- Alkohol 70 % liter 6 20.000 120.000
3. Peralatan
- Plastik, tisu, karet paket 3 60.000 180.000
- Label, spidol paket 1 15.000 15.000
“Masker kain buah 9 1.000 9.000
. - Sabun cair, detergen paket 1 10.000 10.000




- Plastik wrap gulung 3 9.000 27.000
4. Bzhan Tanaman paket 1 220.000
5. Administrasi dan : i__- 140.000 |
i transportasi |
3. | Biaya Persiapan : 100.000
2. TOTAL. | 5.000.000
e Analisis Kelayakan Usaha -
> Biaya Produksi ~ =5.000.000

> Asumsi Produksi =
1. Nephentes = 250 boto! kultur kecil

2. Anthurium Gelombang Cinta= 250 botol kultur kecil

3. Anggrek Dendrobium = 150 botol saos

4, Anggrek'Gramatophylum = 150 botol
» Asumsi Harga =

1. Nephentes boto! ku!tur kecil = Rp 12.000

2. Anthurium Gelombang Cinta botol kultur krcil = Rp 10.6C0
. Anggrek Dendrobium botol saos = Rp 20.000

L%

4. Anggrek Gramatophylum = Rp 40.000
> Asumsi Pendapatan = n :
1. Nephentes = Rp 12.000 x 250 botol =Rp 3.000.000
- 2. Anthurium Gelombang Cintz'= Rp 10.000 x 250 botol = Rp 2.500.000
3. Anggrek Dendrobium = Rp 20.000 x 150 =Rp 3.000.000
.4_ Anggrek Grama:ophylum = Rp 40.000 x 150 = Rp 6.000.000
Rp 13.500.000
» Asumsi Keuntungan = Pendapatan - Biaya '
=Rp 13.500.000 — Rp 5.000.000
=Rp 8.500.000

> B/C = Pendapatan / Biaya
=13.500.000/5.000
=27
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J. HAL YANG TELAH DILAKSANAKAN
t. Hasi
a. Jadwal Xegiatan

Kegiatan dilaksanakan mulai akhir bulan Februari bertempat  di
Labortorium Bioteknologi dan Laboratoriur'ﬁ Umum, Departemen Agronomi dan
Hortikultura, Institut Pertanian Bogor.-Persiapan awal yang dilakukan -adalah
konsultasi dengan dosen pembimbing, pembuatan leaflet, dan:rapat direksi. l

Pada awal bulan Maret minggu pertama mengadakan survei ke
perusahaan-perusahaan tanaman hias di _wilayah .Bog"c)r -dan Jakaria yaitu
diantaranya Mumi Orchid di Ciampea, Suska Nurse:y di Cikretek, Insha Nursey
di JI. Semeru, dan Taman Anggrek Indah Permai di Yakarta. Bulan Maret minggu
kedua dan ketiga dilakukan persiapan laboratoriu‘m.,; pembelian peralatan dan
bahan-bahan serta pencarian literatur kultur janngar. tanaman. Minggu'ierakhir
bulan Maret dilakukan. penanaman eksplan Alocasia Infernaiis dan Alocasia
Jvbrid di laboratorium Bioteknologi, Depaﬁemen .:\gronomi dan Horﬁkultura,
IPB. Kedua tanaman tersebut merupakan tanaman: yang dipesan oleh Suska
Nursery. Tanaman yang lainnya adalah Caladium hybiid, Drosera hybnd dan
Anthurium hybrid, dua tanaman terakhir sudah da]a;m bentuk steril. Bulan April
minggu pertama dilakukan penanaman eksplan amllggrek dendrobiim pesanan
Mumi Orchid. i . ‘

Selain penerimaan tanaman hasi} pesanan ll)eberapa nursery, juga telah-
dilakukan pembelian tanaman stenl yang selanJLmya aKan diperba.nyak dan
dljual sendiri (bukan order) . diantaranya anggre ‘Gramatophylum, anggrek
Dendrobium, Nephenthes, dam keladi batik.

Kegiatan lain yang dilakukan adalah kunjungan ke Esha Flora. Esha Fiora
merupakan contoh perusahaan kultur jaringan tanaman skala rumah tangga yang
sudah berhasil. Kunjungan tersebut dilanjutkan dengan mengikuti pelatihan kultur

jaringan yang diadakan oleh Esha Flora di Depok.
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K. HASIL DAN PEMBAHASAN |
- Kegiatan yang-. :tetah dllakukan selama program berlangsung secara umum
bertujuan membangun sebuah sistem usaha. Berdasarkan pengalaman selama
membangun system usaha tersebut didapat tiga komponen penting yang harus
termenejemen dengan -baik- Pertama adalah subsistem produksi-yang mengatur tentang
_jalannya produksi hingga menghasilkan suatu produk. Kedua adalati “subsistem
pemasaran yang mengatur tentang penjualan produk dan ketiga subsistem keuangan yang
mencatat seluruh transaksi yang melibatkan dana. Kesinambungan subsistem tersebut akn
membéntuk system usaha yang baik. :

Subsistem.. produksi. melibatkan .pembelian barang, keilmuan tentang -produk; °
pcngéturan tenaga. kerja dan pengemasan produk hingga siap jual. Selama ini Great
Biotech Corporatlon telah membangun subsistem ini hanya baru dari segi pembelian
barang dan keilmuan tentang produk. Pembelian barang terdiri dari barang investasi dan
operasional. Barang investasi yang seharusnya dibeli yaitu botol kaca, alat pensteril, box
tanam, alat diseksi, kompor dan gas serta ruang usaha. Selama ini Great Biotech- baru
membeli botol kaca saja dan barang lainnya diperoleh dari penyewaan laboratorium di
kampus. Untuk kedepannya Great Biotech akan membeli semua barang investasi tersebut
dengan mensubstitusi barang yang lebih sederhana dan mudah di _;angkau sesuai dengan
rancangan proposal kaml yang mengambil prinsip kultur jaringan rumah tangga
sederhana. Ruang usaha yang men_|ad| tempat produksi j Juga telah tersedia yaitu atas kerja
sama dengan Indoflower Nursery yang bersedla memberikan sebuah ruangan yang layak
dijadikan laboratonum kultur jaringan. Untuk barang Operasmnal hampir semua sudah
dibeli yang umumnya terdiri dari bahan untuk media dan bahan sterilisasi. Secara :
keseluruhan ‘subsistem ini telali terbangun 30% dari total seluruh subsistem produksi
yang seharusnya di bangun. .

Untuk produksinya séndiri secara _]U]Ul‘ kami sampaikan bahwa produk baru
terbentuk 10%nya saja karena proses pembuatan produk membutuhkan waktu yang
cukup lama. Berdasarkan analisis cashfiow yang telah dibuat untuk jangka waktu 1 tahun,
pendapatan hanya sekitar 9 juta dengan keuntung 5 juta untuk skala usaha 1000 botol.
Uniuk itu perlu ada pengembangan skala usaha misalnya mencapai 5000 boto! pertahun

~ agar usaha ini dapat menjadi usaha yang sukses secara finansial.
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Subsistem pemasaran terdiri dari publikasi, perluasan jaringan, penjulan produk,,
dan distribusi. Pada subSIstem ini Great Biotech baru melakukan publikasi dan kerjasam‘
penjualan produk. Pubhkam yang dilakukan yaitu door to door dan melalui penyebarar
leaflet. Untuk selanjutnya akan dilakukan publikasi melalui media Internet dan lainnya.
Pada-penjualan produk telah dilakukan pada dua nursery di wilayah bogor yaitu Murni
Orchid dan Suska Nursery. Kedua nursery ini telah memesan sejumlah produk yang akan
dibeli jika produk sudah siap jual. Cara penjuaian seperti ini dinamakan dengan
pemesanan produk. Cara penjualan lain juga dapat dilakukan seperti penjualan langsung
tetapi produk terlebih.dahulu sudah harus terbuat. Pada perluasan jaringan belum banyak
dilakukan. Hingga .saat ini hubungan yang terbentuk baru kepada Esha Flora dan
Indoflower Nursery. Esha Flora sebagai perusahaan kultur jaringan rumah tangga .
kedepannya akan sangat baik sebagai mitra=kerjasama bila ada sebuah proyek yang
membutuhkan skala produksi yang besar sehingga perusahaan kami mungkin dapat
dilibatkan untuk ikut memproduksi. Indoflower Nursery sebagai Entrepreneurship Lab - '
juga dapat bekerjasama seperti membuat pelatihan kultur jaringan serta sebagai show
room produk kami. Secara keseluruhan subsistem ini baru terbentuk 30%.

Subsistem keuangan memegang peranan penting dalam menentukan kalayakan
usaha ini. Apakah usaha ini untung atau rugi dapat dilihat dalam neraca lajur. Selama
menjalani usaha ini setiap transaksi yang dilakukan harus terdapat bukti transaksi yang
selanjutnya di catat didalam jurnal. Dari jurnal kemudian dibuat buku besar untukh'
memisahkan berdasarkan komponen keuangannya Buku besar ini'untuk memaparkan
lebih Jelas barang-barang yang dibéli dan bisa juga “digunakan untuk membuat
interpretasi usaha ke, depannya. Saldo akhlr bulan harus selalu dicek dan disesuaikan
dengan jumlah kas yang sebenarnya. Selama ini jumlah kas yang ada selalu sesuai
dengan laporan keuangan yang telat dicatat. Karena usaha ini belum memiliki
keuntungan maka belum dibuat untuk nefaca lajurnya. Secara keseluruhan subsistcxﬁ ini
telah terbentuk 80%.

Rija sictim usaha telah terbentuk 100% bisa dipastikan usaha ini memiliki peluang
bisris yang besar biia dikaitkan dengan keadaan sckarang dan masa depan. Perlunya bibit
dalam jumlah banyak dan waktu singkat akibat desakkan kebutuhan masyarakat yang

terus meningkan menyebabkan orang harus mencari jalan keluar berupa teknologl yang
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memungkink;fm dilakukan banyak orang. Kultur jaringan salah satu teknologi yang bias

memecahkan masalah kebutuhan bibit tersebut.

L. KESIMPULAN DAN SARAN
Program kewirausahaan yang diadakan Direktorat Jendral-Pendidikan Tinggi
telah banyak mendorong mahasiswa yang mau mengusahakan suatu usaha tertentu. Hal
itu dapat membantu mengurangi tingkat pengangguran mahasiswa dan tenaga kerja
lainya bila usaha tersebut sudah maju. Kultur jaringan tanaman skala rumah tangga salah
_satu usaha yang memungkinkan diajukan dalam program DIKTI tersebut kérena tidak
membutuhkan pendanaan yang besar. Walaupun selama program berlangsung farget
produksi tidak tercapai sesuai proposal tetapi telahbanyak vang dilakukan para personi!
untuk membangun sistem usaha yang suatu saat dapat terbentuk skala yang lebih besar.
Selama pelaksanaan program berlangsung banyak terjadi pembelajaran dalam diri
mahasiswa dari segi pembelajaran tentang berwirausaha maupun pembelajaran tentang
emosional intelegcnéi yang banyak berpengaruh dalam kesuksesan. Diharapkan program
ini dapat terus berlangsung dan meningkatkan keefektifannya dengan cara menseleksi
secara akurat usaha-;lsaha yang memungkinkan dilakukan oleh mahasiswa. Dalam
menseleksi perlu diperhatikan juga karakteristik mahasiswa yang membuat usaha
tersebut. Keseriusan‘ mahasiswa yang benar-benar ingin menjalankan usaha dapat dilihat

dari latar belakang dan visi misi usaha yang baik.




;

ANALISIS KEUANGAN

IPay Back Period : Terjadi saat bulan ke-12
_ IB/C Rasio : 9. 450.000/4.863.800
=1,94
IBEP harga : Total Pengeluaran/Jumlah Barang
= 4.863.800/473
=Rp. 10.283
IBEP barang : Total Pengeluaran/ Harga jual produk

= 4.863.800/20.000
= 244 botol
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Saldo terakhir = 3.239.000

Pengeluaran

Mei ,

Foto copy + jilid laporan kemajuan 3 eksemplar  7.800
Print laporan kemajuan | eksemplar 3.200
Foto copy laporan + jepitan Kertas 9.500
Print colour 12.000
Print colour 15.000
Foto copy laporan : 5.600
Foto-copy + print . 9.300
2 materai 14.000
Map , 1.000
Clip : 300
Foto copy laporan 500
Print colour 500

: 7

Juni ('

Media vacin and wheint Y2 liter 20.000
Masker 4buah ~ * - 4.000
Spidol permanent 8.000
Marker permanent 4.800
Label . 3.400
Print 21 lembar 5.300
Hormon BAP bubuk 50.000
Print warna 1.000

Total Pengeluaran = 175.200

Sisa saldo = Saldo terakhir ~ total pengeluaran
=3.239.000 - 175.200 -~
=3.063.800
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2. LAMPIRAN
a, Contoh Literatur

Cara menyiapkan mata tunas yang akan diperbanyak

(a). Pilih tanaman induk
yang sehat, bertunas,
benar/jetas spesiesnya dan
muda jaringannya.

(b). Potong tunas 7 — 10 ¢cm,
cuci/rendam dalam larutan
Clorox 10% selama 10
menit.

(c). Kupas selundang daun
yang menutupi mata funas,
rendam dalam larutan
clorox 5% selama 5 menit
dan clorox 1% selama |
menit. Potong mata tunas
sesuaj bentukmya, cuci
dengan aquades steril
sampai bersih. Masukan ke
botol/tabung erlenmeyer,
olesi unung botol dengan
betadine kemudian bungkus
dengan alumunium foil,
tutup rapat dengan plastik.

(d). Tumbuhkan jaringan

.mata tunas dalam

botol/tabung erlenmeyer
yang berisi media cair
ditambah hormon
{modifikasi Vacin dan
Whent cair).

‘ '»um..'*“w R

(). Letakan botol berisi
potongan jaringan diatas
shaker, goncang terus
menerus dengan kecepatan
100-120 RPM dan beri
penerangan cahaya lampu,
suhu ruang 18-20°C.
Lakukan penggantian media
cair secara rufin setiap 2
minggu sekali.

(f). 3-4 bulan kemudian
akan keluar PLB
(Protocorm Like Bodies),

(g). Setelah 7-10 bulan
protccorm siap dipindahkan
ke media padat, yaitu miedia
protocorm.

(h). Pemindahan protocorm
ke media padat {media
sapih) bertujuan untuk
memperbanyak protocorm.

(1). Setelah benih banyak
(2-3 bulan) dapat
dipindahkan ke media sapih .
I.

(§), dari media sapih |
dipisahkan lagi sesuai
dengan besar benihnya
kemudian dipindahkan Ke
media sapih I1.

.

5. -7

(k).Benih siap dipindahkan
ke kompot.




)

(Ibnu, Silvya, Putri, Indah, Lénny)

" Kunjungan

¢.Pembuatan media kultur

Produkst

e




.c. Peralatan diseusi Tanaman
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Centinm (.omputer

R.ental, Pnnt B/W, Priot Warna #p to AD, Jilid Kilat, Isi Tinta,
Cetak (Photo Diginl, Bukn, Jurnal, Undangan, Kop Surat, Kartn
Nama, Sertifi kat.), Sewa (LCD, Laptop, Knmern D:gml, Bioskop

mini) dIL. -
Centiara Computer
JI. Kampus Dalam {Beiakang Wartel Riau) Gg Bara [V 204
- Telp: (U231} 423154, 081318767315 -

Kepada: Ta

comme o o . o . -

8 !;k.

Toko DARMAGA TANI

. Sedia ; Bemh!Blbll Berrnutu Alal Sarana & Hasil Pertanian;
Pupuk, Pakan Temak, Obat-cbatan & Sablon
Jasa Konsuttasi & Informasi Pertanian

JI. Raya Darmaga Km. 12 Bogor Telp.Fax. (0251) 623955

© Toko -

. 1% ~04-0%-
No. | NamaBarang |Banyak| .Harga | ~ SubTotal
N w4

Total &
- , :
Terima Kasih
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Centium Computer

Rental, Print B/W, Print Warna up fo A0, Jilid Kilat, Isi Tin!

Cetak (Photo Digital, Buku, Jurnal, Undangan, Kop Surat, Kt
Nama, Sertifikat,), Sewa (LCD, Laptop, Kamera Digital, Bios|

mini) dil.

Centium Computer
:. Kampus Dalam (Belakang Wartel Riau) Gg.Bara [V 2
Telp. (0251) 423154, 081318767815

Kepada: Tanggal: O 4-03-08 |
No. | Nama Barang | Banyak Harga Sub Tota
L ] Rwwwan kb K0«
. ﬂ./i
)
\ A
N
Total w49

Terima Kasih =

Atas Kunjungan Anda

Khairan Katsir




Photo Copy
J1. Babakun Lio No. 2 ( Samping TK ALIF}

E Kampus Dalam IPB Dramaga Bogor JASA: Jiisd _...,...papai.:.ansn.ﬂi_.__.nr )
. Telp 0251-622484
_ ¢ NO | NAMA JASA / BARANG | BANYAK m>/‘_,c>2 JUMLAH
| : : -
_ ooy, Y (200 | 4 o2
— . . .

L

_TOTAL

. Ket: barang yang sudah dibeli lidak dapa: dikembalikan kecuali dg perjanjian seb<lumnya

. oPT. SUGER ALFRRIA TRIJAYA ,

5o Al A LT TRy a

i L B TOH 8025tz

B 1 EQY-R05-19035G

T NFRE01, 736, 230, 9-415.000

10

L_.wmcmxm.:,. tengah no. 1 Cm:.:..mm..,. Bogor

. ,Bogur, ﬁu NDV\G% ..

Kepada Yth :

Banyaknya

. Satuan . Jumlah ..

-

... Nama Barang.

et (Al

A

\ W2 ﬁ APQO ,

Total

5o

M- 2- noom,

CD«C? T&-

Trangeort e Sisha Nyrsec

( order)

bepsin

~ (8
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Centium Computer

. o N .
. (&; OM 6 ? ZE . },/ = d |  Rental, Print B/W, Priot Warna up fo A0, Jilid Kilat, Isi Tinta,
‘ Latati - Cetak (Photo Digital, Bukn, Jurnal, Undangan, Kop Surat, Kartn.
workstation : ‘| Nams, Sertifikat,), Sewa (LCD, Laptop, Kamera Digital, Bioskop
- Babakan Tengah No. 2 ' mini) dlL
K
ampus IPB Dermaga. Bogor . Centizm Computer
—_— - . JL. Kampus Dalam (Belakang Warizi Rian) Gg.Bara IV 204 !
Banyakiya{ Nama Barang Harga himlah - _ Telp. {0251) 423154, 081518767815 i
1A Maret b
| Kepada: lbna Tanogal ; .
No. | Nama Barang | Banyak Harga Sub Total
Pint Wama 1 1ovy d0pD
-
; Total 3070
JumlahRp 7?-072 1
Konsumti  tenaga Ketya » §.00p > Tbnu Y Terima Kasin
: Py ,S"‘-'H"‘ Atas Kunjungan Anda
Aua Lbuqt minum dildb = 5.000 -SiwH %1 i
len : + ' E : .
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=  ESHA FLORA
. . ip-c A o
. % Plants & Tissue Cultufe 32008 20 Maw
B * Perumahan Taman Cimanggu Tuan/ToKO .....oovererer oo
i Biok M VI Kemuning & No. § Bogor &‘/ .
. Teip. 0251- 344879 .Y/ L4 S :
No. . o sty NOTA No. a00CCONCA0NNCaanACaD
0 . " BAN ] " NAMA BARANG HARGA JUMLAH
-FETY ‘Hoerfon @ | Harga | Jumlah e = =
Sl L — TRl MY a7 |80 9690
elad £0.000 ~ : ;
o dleledi _LUur | & puue [tToud 700
! | b & deroro Q000U L : A r
[ | Keplents JD. 00D i \ :
I | A Grerohphillun | 20.000 \
i
: \
T .+ Jémlah Rp. L. GBI
#04 - 5—*5"‘)_‘* .
. Total | /0. 000 Tanda Terima PGk
— TELP . (02
_ Yanda terima Tanpa Terima
. H
f ! 5
! :
B =
-rz-rz - é_ Tg! ...................
T UMBES} e
! Plioto Copy Dro oo,
- + J1. Babakan Lio No. 2 ( Samping TK ALIF) — ; : tis}
Kampus-Datam [PB Dramaga Beogor JASA- mﬁm
Telp 0251-622484
L]
NQ | NAMA JASA / BARANC - l BANYAK SATUAN JUMLAH
Coty Hos wona do 10, | '3 $0co
.8 I
|
Fet: narang yang sudah dibeli tidak dapar dikembalikan kecuali dg rerjanjian sebelwnnya
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Centium Computer

Rental, Print B/W, Print Warna up fo A0, Jilid Kilat, Isi Tinta,
Cetak (Photo Digital, Buka, Jurnal, Undangan, Kop Surat, Kartu
Naiaa, Sertifikat,), Sewa (LCD, Laptop, Kamera Digital, Bioskop

mini) diL.

Centivm Coicputer

. 1. Kampus Dalam (Belakeng Wartel Riau) Gg Bara 1V 204
Telp. (0251) 422134, 081318767815

Kepada: - Tanggal : M’OCF 08
No. | Nama Barang | Banyak Harga . Sub: Total
] oo ' w22®
x
7
N
N
r 3
; [
!
Total ¥ % 20D
Terima Kasih

Atas Kunjungan Anda

Khairan Kaisir

Photo Copy
JI. Babakan Lin No. 2 { Samping TK ALlF)_

Kampus Dafam [PB Dramaga Bogor

Telp 0251-622484

. e - =
JASA  iid angrong, 108 cnes, Hard Cover. Skrips . Tesia, Disernasi

NO.

"NAMA JASA / BARANG

BANYAK

SATUAN

'JUMLAH

(Dpy * jitid

3

24

] doo

TOTAL

7800

Ket: barang yang sudah dibeli tidak . sat dik=mbalikan kecuahi dg pcqanjm s:bclumny:




Centinm Computer

Rental, Print B/W, Print Warpa up to A0, Jilid Kilat, Isi Tita,
Cetak (Photo Digita, Buku, Jurnal, Undangan, Kop Surat, kartu
Nama, Sertifikat,), Sewa (LCD, Laptop, Kamera Digital, Bioskop

: mini) dil.

Centium Computer
J1. Kampus Dalam (Bélakang Wartel Rian) Gg.Bara [V 204
Telp. (0251) 423134, 081318767815

20 \’\f\l'#\ ‘)/00%

| Kepada: Tanggal :
o e o a0 .- ! No. | Nama Barang | Banyak Harga Sub.Total.. -
R coler € loeo 3600

Yo b {ge 0D

Total \--Otor

: : _ Terima Kasih
Atas Kunjungan Anda

. I Khairan Katsir

, < Yth feeoneeiiiiiieanns
i 2 2 @
- Photo Copy . - [_)1’ ...................
JI. Babakan Lio No. 2 { Samping TK ALIF) . -~ — :
"* Kampus Datam IPB Dramaga Bogor JASA  fiidagseng soh contr, Hard Coner, Shripsi . Toriz, Discruasd
Telp 0251-622484
NO | NAMA JASA /BARANG | BANYAK | SATUAN ‘JUMLAH
COP\C_{ Z g000 g0
\jep;la,, 3 &oe S‘C}:)
]
' TOTAL : .9 oo

Ket: barang yang swdah dibeli tidak dapat &kembalikan kecuati dg perjanjian sebclumnya




Centium Computer

Rental, Print B/W, Print Warna up 10 A0, Jilid Kilat, Isi Tinta, -
Cetak (Photo Digital, Buku, Jurnal, Undangan, Kop Surat, Kartu
Nama, Sertifikat,), Sewa (LCD, Laptop, Kamera Digital, Bioskop

mini) dll.

Centium Computer
J1. Xampus Dalam (Belakang Wartel Riau) Gg.Bara IV 204
Telp. (0251) 423154, C81318767815

Kepada: Tanggal ?’0 (\\AM %‘D%
' :}-| Mo. | Nama Barang | Banyak Harga Sub Tota! ‘
1 ik coler| 5 looo 600
| Wt @ LI \sev] oo
; 7
| /
! il
A\
: .\
= \
Total i O%0r
Terima Kasih
Atas Kunjungan Anda

Khairan Katsir

- Photo Copy

JI. Babakan Lio No. 2 ( Sampmg TK ALIF)

n. TR

Kampus Dalam 1PB Diumnaga Bogor JASA - " ...u........ .
Telp (231-622484

NO | NAMA JASA/BARANG | BANYAK | SATUAN | 'JUMLAH
COR{ Z oo gcoo
2P 3 &oo S
TOTAL . 9 coo

Kct barang yang sudah dibeli tidak dapat dikembalikan kecuali dg perjanjian scbclum.nva :
Ho! i

A
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Alamat : J1. Babakan Raya Kios No. 58-59

Barlyaknya n I:Iima Barang ; i:gai ]u‘mlah
&a g0 : — HEESY
J
%
(
!
Hormat Kami Jumlah =)
: : Terima Kasth

F;": enjilidan, Laminating, Memperbesar, Memperkzci!,‘Tramparanqr. dil.

P

Centium Computer

Rental, Print B/W, Print Warna up fo A0, Jilid Kilat. 1si Tinta,
Cetak (Pheto Digital, Buku, Jurnzl, Undangan, Kop Surat, Kartu
Nama, Scritifikat,), Sewa (LCD, Laptop, Kamera Digit al, Bioskop

mini) dil.

Centium Computer ;

JI. Kampus Dalam (Belakang Warte} Riau) Gg.Bzra 1V 204
Telp. (0251) 423154, 081318767815 | :

Kepada: Tanggal : (}’\ (\!\@‘ Q’cﬂ
No. Nama__!;frang Banyak Harga 3ub Total
Ay Cdoe 4 STao IS .oc0
P . .,

7
/
|
\
N
\ .
\

Total |S.(x0/
Terima Kasih : :
Atas Kunjungan Anda Homat} anl\

Khairan Katsir
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Jurniah Rp.

Toka -

NAMA BARANG

(Qrm[m(’i

Tanda Terima

NOTA NO. i
BANYAKNYA
25

Toko Al-FALAH Bogor, é@ﬁ ...................
MENJUAL: AUAT TULSS KANTORA s e
ELEXTRIX E

Ji,Babakan Ko, 154 Tip - 422086 -

No. oo

—

Tanda Terima, v “Total Rp. L\ X0
tayaran Lol dan bavga ol - Hotrmat Kami,
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Surat Perjanjian Kerjasama
No.01/GB/V1/2008

G
Pada hari Iumat; tanggal 27 Jumi 2008, kedua belah pihak schagaimana ternera di bawah ini, sepakat menandatangani perjanjian
" gl beri .

kerjasama yang diatur : ini:
Yang bertanda tangan di bawah ini
2 . Dewi Suknis, SP, MSt :

. pimpinan Perusahaan Indoflowers Nursery : ; .

Alamat : N. Taman Kencana No. 3 Bogor
dalam hal ini bertindak untuk dan atas nama Indoflowers Nursery yang selanjutnya disebut PIHAK PERTAMA.
2. Nama . Silvya Indah Bunga ' ‘

Jabatan - Direktur Pemasaran Great Biotech Corporation

Alamat - Wisma Alma Ji. Balio Darmaga ‘
dalam hal ini bertindak untuk dan atas nama Tim Great Biotech Corporation yang selanjutnya disebut PIHAK KEDUA.
pHAK PERTAMA dan PIHAK KEDUA untuk selanjutnya secars bersama-sama disebut sebagai “Para pihak”. PIHAK

owers Nursery Yang bergerak dalam bidang Entrepreneurship J ab, bermaizs mtiy cdiakan tempat

gan Tanaman. ' -

ATt

et

PERTAMA adalah Indofl
untuk pembustan Laboratorium Kultur Jarin
Lislam proses bangunan dan pengemDAngail iavuy ma PIHAK KEDUA
sebagsi partner ship dalam pengembangan psaha tersebut. l
{o Pasal I
Hiak dan Kewsjiban
Sesudah menandatangani surst perjanjian ini, PIHAK PERTAMA dan PIHAK KEDUA sanggup:
1. PIHAK.KEDUA sanggup menyelesaikan pembusatan dan pengembangan |aboratorium tersebut.
5 Selama pembangunan dan pengembangan 1sboratorium P KEDUA akan mendspatkan kebebasan berkarys,
memelihara dan memajukan usahanya alam kultur jaringan tapaman. '
3. Selama pengadarn. |aboratorium, PIHAK PERTAMA akan mendapatkan hasil berupa keuntungan sebesar 10% dan
. keuntungrn Yang di dapt perusahsan. : . :
4, Jika ada pesanan, PIHAK PERTAMA akan memberitahukan kepada PIHAK KEDU
Proses selanjutnya akan ditangani oleh pHAK KEDUA-
Pasal I1

. Pembayaran
KEDUA skan memberikan data hasil penjualan beserta uang tunai scbesar

\HAK PERTAMA setuju mener

oo 82
Tosuiu T

A melahui telephone atsu SMS.

1. Dalam hubungan kerjasama ini, PTHAK

10% dari hasil keuntungan.
2. Sistem pembayaran dilakukan melalui tunai

Pasal 111

Masa Perjanjian Kerjasama
THAK PERTAMA dan PIHAK KEDUA adalah 6 bulan terhitung

Jangka waktu bcrlalcunyi surat perjanjian kerjasama antara P
g sesuai dengan kebutuhan.

scjak sural perjenjian ini ditandatangani dan akan diperpanjan
Pasal IV

Penyelesaian Perselisihan
ara Pihak diselesaikan secara musyawarah mufakat.

synwarah mufakat, maka akan diselesaikan gesuai ketentuan hukum yang

1. Setiap perselisihan ya:;g timbul antars P
2, Apabila tidak dapat disclesaikan secara mu

berlaku.

Demikian surat’ perjanjian ini dibuat dan ditandatangani oleh kedua belgh pihak dan beriaku terhitung mulai tanggal perjanjian
ini disepakati. . -
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Silvya Indah Bunga




