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ABSTRAK 

ROFI DARMAWAN. Analisis Kelayakan Usaha Penjualan Ayam Potong Segar 
Jamil di Katulampa Bogor. Dibimbing oleh BAGUS PRIYO PURWANTO dan 
FITRIANI EKA PUJI LESTARI. 

Ayam broiler masih menjadi salah satu sumber protein hewani yang relatif 
terjangkau dari harga maupun ketersediaan. Pada lini usaha karkas atau daging 
ayam broiler manajemen yang baik sangat berpengaruh terhadap output yang 
diperoleh. Kegiatan ini dilaksanakan selama 10 pekan yaitu mulai dari tanggal 17 
April 2024 sampai 26 Juni 2024. Analisis usaha Ayam Potong Segar Jamil 
menggunakan dua metode utama: analisis finansial dan non-finansial. Metode 
finansial mengevaluasi biaya, penerimaan, keuntungan, BEP, dan rasio pendapatan 
terhadap biaya (R/C Ratio) untuk memastikan profitabilitas. Sementara itu, analisis 
non-finansial menilai efektivitas pemasaran produk. Tujuan dari analisis ini adalah 
untuk memahami alur bisnis dari input hingga output, serta menilai kelayakan usaha 
melalui data primer dan sekunder. Usaha ini berjalan dengan baik karena 
memperoleh pendapatan sebesar Rp 16.523.000 dalam kurung waktu 10 pekan. 
Usaha ini juga memiliki nilai Revenue Cost Ratio (R/C) sebesar 1,11 yang 
membuktikan bahwa usaha ini layak untuk dikembangkan. 

Kata Kunci : Ayam Potong, Manajemen, Kelayakan Usaha 

ABSTRACT 

ROFI DARMAWAN. Feasibility Analysis of Jamil's Fresh Chicken Meat Business 
in Katulampa,Bogor. Supervised by BAGUS PRIYO PURWANTO and FITRIANI 
EKA PUJI LESTARI. 

Broiler chicken remains one of the most affordable sources of animal protein, 
both in terms of price and availability. In the broiler carcass or meat business, good 
management significantly impacts the output obtained. This activity was conducted 
over a period of 10 weeks, from April 17, 2024, to June 26, 2024. The feasibility 
analysis of Jamil's Fresh Chicken Butchery Business employed two main methods: 
financial analysis and non-financial analysis. The financial analysis evaluated costs, 
revenue, profit, break-even point (BEP), and the revenue-cost ratio (R/C Ratio) to 
ensure profitability. Meanwhile, the non-financial analysis assessed the 
effectiveness of product marketing. The purpose of this analysis was to understand 
the business process from input to output and to assess the feasibility of the business 
through primary and secondary data. This business performed well, generating a 
revenue of Rp 16,523,000 over the 10-week period. Additionally, the business 
achieved a Revenue-Cost Ratio (R/C) of 1.11, proving that it is viable for further 
development. 

Keywords: Slaughtered chicken, Management, Business Feasibility 
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PRAKATA 

Segala puji hanya milik Allah subhanaahu wa ta’ala, yang telah melimpahkan 
rahmat, hidayah, serta inayah-Nya, sehingga penulis dapat menyelesaikan laporan 
akhir ini sebagai salah satu syarat untuk memperoleh gelar Sarjana Terapan di 
Sekolah Vokasi Institut Pertanian Bogor . Shalawat serta salam semoga senantiasa 
tercurah kepada junjungan kita Nabi Muhammad SAW, beserta keluarga, sahabat, 
dan para pengikutnya. 

Dalam proses penulisan laporan akhir ini, saya mendapatkan banyak bantuan, 
doa, dan dukungan dari berbagai pihak. Dengan hati yang tulus, saya ingin 
menyampaikan terima kasih kepada Bapak Dr. Ir. Bagus Priyo Purwanto M. Agr 
dan Ibu Fitriani Eka Puji Lestari S.Pt, M.Si yang telah memberikan bimbingan, 
arahan, serta dorongan moril yang sangat berarti selama penyusunan laporan akhir 
ini. Ucapan terima kasih juga saya haturkan kepada seluruh dosen di Program Studi 
Teknologi Dan Manajemen Ternak, yang telah memberikan ilmu dan wawasan 
selama masa studi saya. 

Tidak lupa, rasa terima kasih yang mendalam saya sampaikan kepada orang 
tua dan keluarga tercinta, yang selalu memberikan dukungan moril dan materil serta 
doa yang tiada henti. Juga kepada sahabat-sahabat di Sekolah Vokasi Institut 
Pertanian Bogor dan semua pihak yang telah membantu dalam berbagai bentuk, 
saya ucapkan terima kasih yang sebesar-besarnya. 

Saya menyadari bahwa laporan akhir ini masih jauh dari kesempurnaan. Oleh 
karena itu, saya dengan rendah hati membuka diri terhadap kritik dan saran yang 
konstruktif untuk perbaikan di masa mendatang. Semoga karya ini dapat 
memberikan manfaat bagi semua pihak dan menjadi amal jariyah yang diberkahi 
oleh Allah SWT. Aamiin. 

Bogor, Agustus 2024 

Rofi Darmawan 
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